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. UN MODELE COOPERATIF TRANSPARENT m
PRONER

LA TRANSPARENCE

C'EST BIEN,

ECOUTER ET FAIRE
PARTICIPER SES CLIENTS,
CEST MIEUX.

IDEES RECUES

Il N’y en a que pour les actionnaires,
seul le profit compte !

Les coopératives, c’est dépassé !

Se dire coopératif, c’est bien mais on ne sait pas
qui décide de la stratégie de la banque !

Dans une banque on ne sait jamais ce qui se passe,
c’est compliqué et opaque !

Vous raisonnez toujours court-terme,
sous l'influence des marchés financiers !
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UN MODELE COOPERATIF TRANSPARENT m

ILN’Y EN A QUE
POUR LES ACTIONNAIRES,
SEUL LE PROFIT COMPTE'!

b

TOUTES LES IDEES RECUES SUIVANTE }
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UN MODELE COOPERATIF TRANSPARENT m

LES COOPERATIVES,
C’EST DEPASSE!

b

{ PRECEDENTE TOUTES LES IDEES RECUES SUIVANTE }
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UN MODELE COOPERATIF TRANSPARENT m

SE DIRE COOPERATIF,
C’EST BIEN MAIS

ON NE SAIT PAS QUI
DECIDE DE LA STRATEGIE
DE LA BANQUE!

b
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UN MODELE COOPERATIF TRANSPARENT m

DANS UNE BANQUE
ON NE SAIT JAMAIS
CE QUI SE PASSE,
C’EST COMPLIQUE
ET OPAQUE!
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UN MODELE COOPERATIF TRANSPARENT m

VOUS RAISONNEZ
TOUJOURS COURT-TERME,
SOUS LINFLUENCE

DES MARCHES FINANCIERS !
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UN ANCRAGE REGIONAL ACTIF m

PARTICIPER

AU DEVELOPPEMENT
FCONOMIQUE CEST BIEN,
FINANCER LES PROJETS
EN REGION C’EST MIEUX.

IDEES RECUES

Avec les banques, c’est toujours la méme chose :
tout est décidé a Paris !

Mon argent sert a faire de la spéculation
a l'étranger !

Vous délocalisez dés que vous en avez I'occasion !

Les banquiers sont juste la pour vendre des produits !

Les banques ne font pas travailler
les entreprises locales et les petites structures !

)
)
)
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UN ANCRAGE REGIONAL ACTIF m

AVEC LES BANQUES,
C’EST TOUJOURS
LA MEME CHOSE :

TOUT EST DECIDE A PARIS!

b

TOUTES LES IDEES RECUES SUIVANTE }
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UN ANCRAGE REGIONAL ACTIF m

MON ARGENT

SERT A FAIRE

DE LA SPECULATION
A PETRANGER!!
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UN ANCRAGE REGIONAL ACTIF m

VOUS DELOCALISEZ
DES QUE YOUS
EN AVEZ LOCCASION!
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UN ANCRAGE REGIONAL ACTIF m

LES BANQUIERS
SONT JUSTE LA
POUR VENDRE

DES PRODUITS!
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UN ANCRAGE REGIONAL ACTIF m

LES BANQUES NE FONT

PAS TRAVAILLER

LES ENTREPRISES LOCALES
ET LES PETITES STRUCTURES!
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UNE CULTURE ENTREPRENEURIALE AGISSANTE m
SOUTENIR

'ENTREPRENEURIAT
CEST BIEN,

AIDER LES CREATEURS
D’ENTREPRISE, CEST MIEUX.

IDEES RECUES

} Avec les banques, c’est toujours la méme histoire !

Les banques ne font rien pour les créateurs d’entreprise !

Les banquiers ne connaissent rien aux entreprises !

vous ne faites rien pour les entreprises !

Les banques sont incapables d'accompagner les entreprises
a toutes les étapes de leur développement!

Les banques ne s’intéressent aux entreprises
que lorsqu’elles deviennent rentables !

} A part leur accorder des crédits,
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UNE CULTURE ENTREPRENEURIALE AGISSANTE m

AVEC LES BANQUES,
C’EST TOUJOURS
LA MEME HISTOIRE!
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TOUTES LES IDEES RECUES SUIVANTE }
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UNE CULTURE ENTREPRENEURIALE AGISSANTE m

LES BANQUES

NE FONT RIEN

POUR LES CREATEURS
D’ENTREPRISE !
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UNE CULTURE ENTREPRENEURIALE AGISSANTE m

LES BANQUIERS
NE CONNAISSENT
RIEN AUX ENTREPRISES !
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UNE CULTURE ENTREPRENEURIALE AGISSANTE m

A PART LEUR ACCORDER
DES CREDITS, VOUS

NE FAITES RIEN

POUR LES ENTREPRISES !
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UNE CULTURE ENTREPRENEURIALE AGISSANTE m

LES BANQUES

SONT INCAPABLES
D’ACCOMPAGNER

LES ENTREPRISES

A TOUTES LES ETAPES

DE LEUR DEVELOPPEMENT !
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UNE CULTURE ENTREPRENEURIALE AGISSANTE m

LES BANQUES

NE S’INTERESSENT

AUX ENTREPRISES

QUE LORSQU’ELLES
DEVIENNENT RENTABLES !
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UN ENGAGEMENT EVALUE ET PROUVE m

SAFFIRMER
COOPERATIF C'EST BIEN,
EVALUER ET PROUVER
SON ENGAGEMENT,
C’EST MIEUX.

IDEE RECUE

} Le modéle coopératif, ce n’est que de la com’ !

Ma#
* COOPERATIVE MULTIPLIER LES CHANCES




UN ENGAGEMENT EVALUE ET PROUVE m

LE MODELE
COOPERATIF, CE N’EST
QUE DE LA COM’!

b

LIDEE RECUE
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